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«ЗАВОД ДЕРЕВООБРАБАТЫВАЮЩИХ 
СТАНКОВ «РЗДС» 



ОПЫТ РАБОТЫ - 
ПРОЕКТЫ ПО ФОРМАТУ «НАМ НАДО ВОТ ЭТО ТАКОЕ ЖЕ, 
НО ДЕШЕВЛЕ И ВЧЕРА»

• Стандартное ТЗ:

- Есть образец железки (часто не новый)

- Есть цена, за которую покупали когда то у 
официального представителя или завода 
напрямую

- Есть опыт, когда то, что покупали, 
работало сразу и без проблем. А если 
делали шаг в сторону (покупали копию или 
пытались делать сами) - не подходит

- Вчера



ВЫХОД С ТЗ НА 
СВОБОДНЫЙ РЫНОК
Мой опыт работы:

➡ 90% компаний работают только по чертежам, 
причем оформленным в соответствии с ЕСКД
➡ 30% рынка - не имеют своих производственных 
мощностей
➡ 10% - просто дорого
➡ 30% - считают себя умными и вносят изменения в 
чертежи заказчика. Иногда не спрашивая разрешения
➡ 60% - не поставляют в срок
➡ 30% - брак, обычно окончательный
➡ 5% - кидалы, причем осознанные. Закрываются 
через месяц после предоплат



КАКИЕ ВЫДЫ КОМПАНИЙ Я БЫ ВЫДЕЛИЛ 

И КАК С НИМИ РАБОТАТЬ



САМ

Признаки
• Обычно директор был начальником цеха 
на крупном заводе, потом ушел работать 
на себя

• В цеху много станков, порядок
• Минимум ИТР - бухгалтер, начальник цеха, 
иногда менеджер по продажам и инженер

• Есть ООО на ОСН и ИП. С 
удовольствием работает за наличку, 
делает за наличку быстрее.

• Обычно сам ведет все общение по 
заказам и управляет производством.



САМ
Минусы
• Решение по работе и ценообразование иногда 
не адекватное - потому у директора плохое 
настроение

• Возможен брак, так как Диреткор решил 
сэкономить и нет контролера ОТК

   Плюсы
• Низкая цена - маленькое количество накладных 
расходов

• Обладая навыками переговорщика можно 
получить особые сроки и условия

• Иногда готовы сделать деталь по образцу или 
по ТЗ на листочке. Но без претензий по 
качеству



СОВЕТСКИЙ ЗАВОД
Признаки
• Было когда-то крупное предприятие, 
сейчас или в частных руках или осталось у 
Росимущества на балансе

• Есть очень большой парк уникальных 
станков

• Или совсем нет людей или полный 
комплект всех возможных должностей

• Иногда просят отправить заявку по факсу
• Везде порядок - например строго 
выполняется срок ответа на запрос - 30 
календарных дней с даты получения 
запроса и ни днем ранее



СОВЕТСКИЙ ЗАВОД
Минусы

• Иногда можно вообще не дозвониться никуда. Как будто 
никого на заводе нет

• Часто неадекватно дорого - очень редко что то можно 
купить за рыночную стоимость 

• Работают только по правильным чертежам
• Может что то потеряться.  Например ваши готовые детали

   Плюсы
• Очень хорошо подходит для уникальных работ - есть 
станок и Григорич, золотые руки, который может сделать 
редкую зарубежную вещь

• Иногда начальники цеха на таких заводах становятся 
теневыми предпринимателями - делают что-то за 
недорогой прайс

• Уж если уговорили и выработали с заводом порядок 
работы - вы гарантированное получите требуемую деталь 
в срок и нужного качества



КОЛЯ 3 РУБЛЯ
Признаки
• Или один, или с напарником
• 2-3 станка в гараже, периодически 
сидит без света

• Клиентов получает по сарафанному 
радио или с Авито

• Иногда есть ИП, часто только 
наличные расчеты

• Сходу непонятен уровень 
профессионализма, то есть, откуда 
растут руки.



КОЛЯ 3 РУБЛЯ
Минусы
• Может быть дико неадекватно по качеству - 
лучше бы и не делали

• Сотрудник может уйти в запой
• Чертеж может считать рекомендацией, а не 
ограничением в работе - часто не умеет их 
читать

• Находится очень далеко
   Плюсы

• Может быть гением и сделать просто 
невероятную работу

• Цена работы обычно копейки
• Сроки  - обычно начинает прямо сейчас, если 
есть материал и инструмент в наличии.



КОММЕРСЫ
Признаки
• Сайт красивый, есть телефоны, берут 
трубки в рабочее и иногда в нерабочее 
время

• Охотно пускают в цех, где стоит новое 
оборудование и все сотрудники в 
одинаковой форме

• Есть понятный порядок работы - запрос-
КП-договор-отгрузка

• Обычно это ООО на ОСН
• Зачастую, самый первый признак - после 
того как в компании сняли трубку - вам 
сказали куда вы позвонили и имя сотрудника



КОММЕРСЫ
Минусы
• Часто не работают с одной деталью, им нужно только серийное 
изготовление

• Обычно заточены под определенный продукт или сегмент рынка. 
Не подходят для решения сложных задач с большой номеклатурой

• Разработка чертежей может стоить очень дорого, так как в 
основном работают по готовым чертежам.

• Часто повышают цену
   Плюсы

• Обычно высокое качество, в соответствии с чертежом или выше
• Понятное ценообразование и готовы идти на скидки
• Есть выделенный человек на предприятии - менеджер по продажам, 
который финансово заинтересован в том, что бы вы были довольны

• Предприятия развиваются и решают свои проблемы сами, в виде 
недостающего персонала или сломанного оборудования.



ПЕРЕКУПЫ И АГРЕГАТОРЫ
Признаки
• ОООЧЕНЬ красивый сайт, но 
написаны часто или общие слова или 
чушь

• На сайте нет живых фотографий 
оборудования, обычно это фото с 
первой страницы поисковика

• Доступ к контактам заказчиков и 
поставщиков платный

• Не участвуют в поставке и сам 
агрегатор не несет никакой 
ответственности за результат работ



ПЕРЕКУПЫ И АГРЕГАТОРЫ
Минусы

• Для агрегаторов - часто сами агрегаторы не 
отслеживают качество и факт поставщиков, поэтому 
вы можете получить сомнительное качество

• Для перекупов - им важно заработать какую то 
добавленную стоимость, часто не могут грамотно 
донести требования заказчика до исполнителя и 
получается брак или не все договоренности 
выполняются

• Цена может быть максимально неадекватна - как в 
большую так и в меньшую стоимость

   Плюсы
• Агрегаторы позволяют собрать большой пул 
компаний в одном месте - фактически очень хороший 
анализ рынка

• При правильном анализе - можно получить очень 
хорошую цену на сайте агрегаторов 

• Перекупы иногда имеют выход на уникальное 
оборудование, можно через них сделать что то 
редкое.



МИНИМУМ ТРЕБОВАНИЙ ДЛЯ 
ПРЕДСКАЗУЕМОГО ЗАКАЗА ДЕТАЛЕЙ

• ЧЕРТЕЖ! хоть от руки, хоть эскиз, хотя бы без фамилии Н.контр. Это отправная точка. По 
возможностям и бюджету поставщика эскиз может быть превращен в полноценный чертеж

• Назначение и область применения образца - это важно для подбора материала и для проставления 
допусков

• Сообщить обо всех предыдущих опытах работы - может помочь избежать ошибок при 
производстве у текущего поставщика

• Заключить договор - свяжет все ваши отношения и устные договоренности в понятный формат.

• Принять деталь по готовности сразу и сообщить о выявленных несоответствиях поставщику - 
обычно через 14 дней претензии не принимаются, или только за деньги переделка.



ИМПОРТОЗАМЕЩЕНИЕ - ЭТО 
ТВОРЧЕСТВО!

Относитесь к результату, как к 
строительству своего дома.



СПАСИБО ЗА ВНИМАНИЕ

Асяев Андрей Валерьевич

+7-(908)-169-89-28

card52@bk.ru

www.рздс.рф 

Завод деревообрабатывающих 
станков «РЗДС»
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