
OPTI-SAWMILL 
СИСТЕМА ПЛАНИРОВАНИЯ И УПРАВЛЕНИЯ 
ЛЕСОПИЛЬНЫМ ПРОИЗВОДСТВОМ
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с 2002 

г.

160+ ЗАКАЗЧИКОВ

3 СТРАНЫ МИРА28 РЕГИОНОВ РОССИИ ЭКСПОРТЕР ГОДА 

КАРЕЛИИ В IT (3 раза)

50+ ВЫСОКОКЛАССНЫХ 

ПРОГРАММИСТОВ

250+ ВЫПОЛНЕННЫХ 

ПРОЕКТОВ

Одна из крупнейших IТ-компаний Карелии

PulpFor Expo

AWARDS

2023
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Направления деятельности

www.opti-soft.ru

http://www.opti-soft.ru/
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География проектов и заказчиков

Узбекистан

Германия
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5

Ilim Nordic Timber, Wismar, 

распиливаемый V 1,9 млн.м3

Усть-Илимский ЛДЗ, Усть-Илимск 

распиливаемый V 700 тыс.м3 
Соломенский лесозавод, Петрозаводск 

распиливаемый V 350 тыс.м3

ЛДК №2, Вытегра, 

распиливаемый V 250 тыс.м3

Карелиан Вуд Кампани, Костомукша 

распиливаемый V 300 тыс.м3

Белый ручей,  

распиливаемый V 300 тыс.м3

Ilim Timber Bavaria, Landsberg, 

распиливаемый V 1,5 млн.м3

Амурская лесная компания, 

Хабаровский край, V 400 тыс.м3

Харовсклеспром распиливаемый 

V 500 тыс.м3 Краслесинвест, 

Красноярский край, V 600 тыс.м3

Внедрения СИСТЕМА УЖЕ «ПИЛИТ» 
8 МЛН М3 СЫРЬЯ ЕЖЕГОДНО

Свудс Экспорт, Беларусь, 

распиливаемый V 400 тыс.м3 

Белакон Тимбер, Беларусь 

распиливаемый V 350 тыс.м3 
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Отчеты
Планы
Смен.задания
…

Коммерческая 
служба

Система
планирования

Учетная / 
MES

система

Служба 
производства

Служба 
обеспечения

РУКОВОДСТВО

В выработке решений  

участвуют все 

заинтересованные 

стороны

Оборудование

Информационные потоки
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Принцип работы Opti-Sawmill 
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Результаты:
1. Объемный план
2. Анализ и оптимизация прибыли
3. Календарный план
4. План-задание на смену
5. Мониторинг выполнения планов
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Функции системы 

Расчёт поставов (автоматически)

Управление качеством продукции
и балансом центральных/боковых досок

Учет вместимости сушильных камер 
при планировании поставов

Учет широкого спектра технологических 
ограничений

Учет НЗП, сроков хранения остатков 
ПФ при планировании позволяет 
не допустить их порчи 
от несвоевременной обработки

Оценка эффективности заказов 
и сопутствующей продукции

 Повышение прибыли 

производства: 

(+1,5…2 $/м3 пиловочника) 

или объемного выхода 

(от +1,5%) 

 определение выгодности 

поступающих заказов

 сокращение сроков 
выполнения заказов

 повышение оперативности 
составления планов

 поиск новых поставов и сравнение 
их прибыльности

РЕШАЕМЫЕ ЗАДАЧИ
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Результаты объемного планирования
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В результатах планирования в виде таблицы и графически отображаются созданные постава, 
информация о п/м в разрезе сечений и длин, планируемый выход ГП и маржинальность, и другие 

показатели
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Примеры использования модуля “Продажи”
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Планирование продаж «в диапазоне» (или «идеальный заказ»)

Номенклатура   
заявок и её 

характеристики

Результат:
# объемы
# маржинальность
# сроки готовности

Объемы 
заявок

Текущие 
остатки и 
обязате-
льства

Один из вариантов использования модуля «Продажи" – чтобы система рассчитала 

оптимальную спецификацию из всех видов продукции, возможных для Вашего 

предприятия
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Календарный план сушильного комплекса
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Интерфейс сушильного комплекса представляет информацию на временной шкале о партиях сушки 
в разрезе сушильных камер (длина прямоугольников наглядно показывает период сушки каждого 

штабеля)



12

План-задание на смену

12
Сменные план-задания выдаются мастерам смен каждого рабочего центра для 

обеспечения реализации плана (через браузер или на бумаге)
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Модуль “Экономика”
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Модуль «Экономика" позволяет рассчитать оптимальный план с учётом издержек, 

а также увидеть удельные затраты по каждому виду будущей продукции
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Этапы и сроки внедрения
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Антон Шабаев - директор      

+7 911 402 9651 ashabaev@opti-soft.ru

Петрозаводск, пр. Ленина 31

www.opti-soft.ru

Спасибо за внимание!
Вопросы? Демонстрация?
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Оптимизация сортировки пиловочника

Показатель До После +/-

Объем распила, тыс.м3/мес.
29,7 29,7 -

Кол-во сортировочных 

штабелей пиловочника, шт
63 62 - 1

Объемный выход, % 48,2 % 48,6% + 0,4

Маржинальность, $/м3 31,7 32,5 + 0,8

Критерий оптимизации: маржинальность в 
$/м3 пиловочника

Результат: маржинальность плана выросла на +0,8 $/м3  ≈ 24 тыс. $
(в месяц) относительно текущей схемы сортировки
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Эффекты от использования Opti-Sawmill
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В результате внедрения системы достигаются следующие 
ключевые эффекты:

Повышение прибыли (от +1,5…2$/м3 
пиловочника) или объемного выхода (от 
+1,5%) производства пиломатериалов 

Повышение производительности 
за счет уменьшения организационных 
простоев технологического оборудования
и уплотнения производственной программы

Сокращение оборотного капитала 
(до 40%) на всех переделах за счет 
сквозного планирования процессов 
по всей производственной цепочке

Повышение оперативности получения 
информации по ключевым показателям 
работы предприятия 
в целом и отдельным заказам 
в частности

Снижение затрат времени персонала (в 
десятки раз) на процедуры планирования и 
контроля за счет автоматизации 
соответствующих производственных 
процессов

1

2

3

4

5
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Возможности системы Opti-Sawmill 
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ПРОЕКТИРОВАТЬ ПОСТАВА

ИСПОЛЬЗОВАТЬ 
В ПЛАНИРОВАНИИ 
ВСЕ ОСТАТКИ ПФ И ГП

ОПТИМИЗИРОВАТЬ 
ЭКОНОМИЧЕСКУЮ 
ЭФФЕКТИВНОСТЬ

СОСТАВЛЯТЬ КАЛЕНДАРНЫЙ ПЛАН 
ПРОИЗВОДСТВА

УЧИТЫВАТЬ ПРОИЗВОДСТВЕННЫЕ 
МОЩНОСТИ И НАХОДИТЬ 
«УЗКИЕ МЕСТА» ТЕХНОЛОГИИ
И ПРОДАЖАХ 

ОПТИМИЗИРОВАТЬ СОРТИРОВКУ 
ПИЛОВОЧНИКА


